
2.VENTE
Mener une vente complexe

2.2 Elaborer des outils de gestion et de calcul
efficaces (facture, échéancier, devis) pour la
vente complexe

2.1 Identifier les techniques d'achat employées par un
acheteur professionnel

2.3 Maîtriser les codes propres à l'univers
spécifique rencontré : achat; finance,
industrie, international, etc



Négociation-Masters de négociation - Manpower

2.1 IDENTIFIER LES TECHNIQUES D'ACHAT EMPLOYÉES PAR UN ACHETEUR
PROFESSIONNEL

Lien du devoir

https://drive.google.com/file/d/1595J7WeEQ2d-qPH8bw7pkXtaInTRYOjA/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1595J7WeEQ2d-qPH8bw7pkXtaInTRYOjA/view?usp=sharing


Etude de marché - Instant’années

2.2 ELABORER DES OUTILS DE GESTION ET DE CALCUL EFFICACES (FACTURE,
ÉCHÉANCIER, DEVIS) POUR LA VENTE COMPLEXE

Lien du devoir

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1EZd8Bd6RUf3mMubzfw_dAWyMTe42_eTc/edit?gid=726165028#gid=726165028


Fiche produit - Instant’années

2.3 MAÎTRISER LES CODES PROPRES À L'UNIVERS SPÉCIFIQUE RENCONTRÉ :
ACHAT; FINANCE, INDUSTRIE, INTERNATIONAL, ETC

Lien du devoir

https://drive.google.com/file/d/16g8BJk1GsZk67HFEPOpce5_FYPFYrVjJ/view?usp=sharing


SITE INTERNET PORTFOLIO

LIENS
UTILES

DRIVE

TABLEAU EXCEL PORTFOLIO

https://www.web50.tcparisnanterre.fr/
https://drive.google.com/drive/folders/1Sp5j6UMgPMuOpOU-9TOPUv60FoWkI96W?usp=sharing
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1ckus_J2vyzYcH_6ezzI_279-WVkZ__K1vuGo6YBuDJ0/edit?usp=sharing

